


Mi objetivo: Acompañar 
a los farmacéuticos a 

mejorar la rentabilidad

Áreas:
Equipo

Ventas, compras, stocks
Gastos generales

Inversión y financiación

+20 años de 
experiencia 

profesional en 
multinacionales

BBVA
Norauto
Alcampo

Europastry
Alliance Healthcare

www.rentapharma.es

Formador y 
Consultor
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Suscríbete a mi blog
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¿Qué me pasa? 
Análisis interno y 
Externo. DAFO

¿Qué mejorar?
Dónde queremos ir

¿Cómo hacerlo?
Objetivos y Estrategias:
Ofensiva, Defensiva
Reorientación, Supervivencia

PLANES
Quién

Cuándo

Cómo

¿Cómo evoluciono?
CE Previsional, indicadores

Nuevas decisiones
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ÉXITO
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Óptimos: Días 30-45. Stock=10% de las ventas anuales. Margen >35%
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• Seguridad. Cámaras y carteles disuasorios
• Inventario. Una vez al año

• Menos stock=más pérdidas. Menos 
impuestos

• Se arreglan muchos desajustes
• Si los problemas persisten:

• Método 1,2,3,+
• Bloqueo de las modificaciones
• Investigación motivos

• Localiza, visibiliza y promociona 
• Devuelve
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mailto:javierpedraza@rentpharma.es

